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Licencja na urode

Wsrod franczyzowych konceptéw urodowych znajdziemy m.in.
salony depilacji, masazu oraz oferujgce réznego rodzaju ustugi
pielegnacyjne, kosmetyczne i spa. Jak sobie radzg?

Ani inflacja, ani wojna za wschodnig granica, nie
powstrzymaja kobiet przed pragnieniem tego,
zeby dobrze wyglada¢. Rynek nie zwalnia tempa, po-
mimo wysokiej inflacji. Na dobra ustuge, ktéra spelni
potrzeby i oczekiwania, kobiety zawsze znajda pienia-
dze. A dzisiaj konceptéw stawiajacych na dbanie o wy-
glad, przybywa. Co wiecej, coraz chetniej odwiedzaja
je takze mezczyzni.

DEPILCONCEPT PRZYSPIESZA
Najwieksza w Polsce sie¢ salondw trwalej depilacji nie
zwalnia tempa rozwoju. Portugalska marka urucho-
mita 10 nowych punktéw od poczatku roku i obecnie
liczy 77 gabinetow. Kamil Miciatkiewicz, menedzer
ds. rozwoju sieci DepilConcept Polska, méwi, ze przy-
gotowuja si¢ do otwarcia kolejnych 10 salonéw marki.
Twierdzi, ze gabinety DepilConcept znakomicie radza
sobie na rynku mimo wysokiej inflacji. Obstuguja po-
nad 20 tys. klientéw miesiecznie, a obroty sieci siegaja
2 proc. calego rynku beauty w Polsce.

- Dziatamy w segmencie, ktéry bardzo dynamicz-
nie sie rozwija i odczuwamy to w przychodach. Nasz

Imponujacy
rekord

Nasz nowy
miesieczny rekord

£ .
' sprzedazy
\ ) w jednym salonie
- wynosi obecnie

KAMIL 305 tys. zl, a sredni

MICIALKIEWICZ, miesieczny zysk
menedzer franczyzobiorcy to
do spraw dzis$ okolo 20 tys. zt
rozwoju sieci przy obrotach
DepilConcept Polska 74 tys. zl.
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nowy miesieczny rekord sprzedazy w jednym salonie
wynosi obecnie 305 tys. zl, a sredni miesieczny zysk
franczyzobiorcy to dzi$ okoto 20 tys. z1 przy obrotach
74 tys. zf - mowi Kamil Miciatkiewicz.

Gabinety DepilConcept powstaja zazwyczaj w mia-
stach powyzej 40 tys. mieszkancéw i tam, gdzie nie
ma jeszcze salonow tej sieci. Zostato jeszcze takze
kilka miejsc w wigkszych miastach. Grupa docelowa
gabinetéw sa gltéwnie kobiety w wieku od 18 do 60
lat, jednak o ustugi firmy coraz czesciej pytajg réw-
niez mezczyzni.

- Gabinety trwalej depilacji to typ dziatalno$ci,
w ktorej dzieki relacjom i profesjonalnym ustugom
franczyzobiorca moze zbudowac stabilny biznes opar-
ty o lojalno$¢ klientek. Jest to mozliwe, tym bardziej
ze zabiegi trwalej depilacji staly sie ustugami czysto
higienicznymi, za$ gltadka skéra wymaga dbania oraz
regularnosci zabiegow. Jest wigc powtarzalna i buduje
lojalno$¢ — wyjasnia Kamil Micialkiewicz.

Optymalny lokal na gabinet DepilConcept powinien
liczy¢ powyzej 70 m2. Wedlug zalozen firmy, najlepiej
sprawdzaja si¢ lokale przy ruchliwych ulicach w pobli-
zu centrum miasta. Bardzo dobrze radzg sobie rowniez
gabinety zlokalizowane w pasazach handlowych lub na
duzych osiedlach.

- Nasz pomyst na biznes adresowany jest 0s6b
chcacych zamieni¢ etat na wlasny biznes, np. pra-
cownikoéw korporacji. W DepilConcept odnajda
si¢ rbwniez mamy po urlopie macierzynskim, part-
nerzy myslacy o wspélnym biznesie, a nawet inwe-
storzy myslacy o rozwoju na rynku beauty - méwi
Miciatkiewicz.

Aby nawigza¢ wspélprace z siecia, potrzebny jest
wklad wilasny rzedu ok. 200 tys. zI. Miesci sie tutaj
oplata licencyjna oraz remont i wyposazenie loka-
lu. Standardowe oplaty miesieczne to 1,5 tys. zt opta-
ty marketingowej, 1,5 tys. zt franczyzowej oraz 500 zt
za drugie urzadzenie w salonie. Zwrot z inwestycji
w gabinet DepilConcept zajmuje $rednio 12 miesie-
cy, ale bywa, ze nastepuje to juz po 4-6 miesigcach
od otwarcia.

MAT. PRASOWE

SALONY URODY

Optymalna
lokalizacja

Gabinety DepilConcept
powstajg zazwyczaj
w miastach powyzej 40
tys. mieszkancow i tam,
gdzie nie ma jeszcze
salonéw tej sieci.
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