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DepilConcept to marka o rodowodzie portugal-
skim. Firma jest największym operatorem ga-

binetów trwałej depilacji w Polsce i posiada 2 proc. 
udział w  całym rynku beauty. Do końca grudnia 
2022 roku marka otworzyła 13 nowych gabinetów 

i zakończyła rok z liczbą 67 salonów w sieci. Od stycz-
nia ruszyło kolejnych sześć i obecnie w sieci Depil-
Concept funkcjonuje 73 gabinety. Do końca roku ich 
liczba ma wzrosnąć do 85. Kamil Miciałkiewicz, me-
nedżer ds. rozwoju sieci DepilConcept Polska, mówi, 
że poza szybkim tempem rozwoju, DepilConcept no-
tuje wzrosty sprzedażowe. Według menedżera, ubie-
gły rok był dla sieci rekordowy, najlepszy w dwuna-
stoletniej historii firmy. 

– Średnia miesięczna sprzedaży w ubiegłym roku 
wyniosła w naszej sieci niemal 75 tys. zł. To o 32 proc. 
więcej niż rok wcześniej –  mówi Kamil Miciałkie-
wicz. – Nasz najlepszy gabinet wypracował rekordową 
miesięczną sprzedaż na poziomie ponad 305 tys. zł. 

Gabinety DepilConcept powstają zazwyczaj w mia-
stach powyżej 40 tysięcy mieszkańców. Optymalny 
lokal powinien liczyć powyżej 70 m2. Według założeń 
firmy, najlepiej sprawdzają się lokale przy ruchliwych 
ulicach w pobliżu centrum miasta. Bardzo dobrze ra-
dzą sobie również gabinety zlokalizowane w pasażach 
handlowych lub na dużych osiedlach. 

Idealnym kandydatem na franczyzobiorcę Depil-
Concept jest osoba, która mając doświadczenie w pra-
cy na etacie w korporacji lub innej firmie, świadomie 
podejmuje decyzję o pracy dla siebie. W DepilConcept 
odnajdą się również osoby, które prowadziły już wła-
sny biznes, ale do sukcesu zabrakło im trochę wiedzy 
i wsparcia. Według informacji firmy, gabinety de-
pilacji to typ działalności, w której dzięki relacjom 
i profesjonalnym usługom można zbudować stabilny 
biznes i lojalność klientek. 

Całkowita kwota inwestycji w nowy gabinet o po-
wierzchni około 70 m2 powinna się zamknąć w prze-
dziale 150-200 tys. zł netto (opłata licencyjna, adapta-
cja lokalu i kompleksowe wyposażenie salonu). Przy 
podstawowym planie inwestycyjnym (Rental), próg 
wejścia rozliczany z franczyzodawcą wynosi 79 700 
zł netto. Organizator systemu daje gwarancję zysku 
na poziomie 20 tys. zł już w pierwszym miesiącu po 
otwarciu salonu. Zwrot z  inwestycji w gabinet De-
pilConcept wynosi obecnie 12 miesięcy, ale niektóre 
nowe gabinety osiągnęły zwrot w ciągu pierwszych 
4-6 miesięcy. (mkal)

DEPILCONCEPT  
NIE ZWALNIA TEMPA

Trzynaście otwartych gabinetów i nowe sprzedażowe rekordy. To bilans 
DepilConcept za 2022 rok.


