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Piekno w cenie

Srednia miesieczna
sprzedaz w naszych
gabinetach wzrosta
0 36 proc. w stosunku
do poprzedniego roku.

WLASNY GABINET DEPILACIJI

Ustugi beauty to segment rynku, ktéry z roku na rok
ro$nie. Kamil Miciatkiewicz, menedzer ds. rozwo-
ju sieci DepilConcept Polska, méwi, ze Polki dbajg
o siebie i nie oszczedzaja na urodzie, co potwierdza-
ja wyniki firmy. - Gabinety trwatej depilacji to typ
dziatalnoéci, w ktérej dzigki relacjom i profesjonal-
nym ustugom franczyzobiorca moze zbudowac sta-
bilny biznes oparty o lojalnos¢ klientek. Jest to moz-
liwe, tym bardziej ze zabiegi trwatlej depilacji staty
sie ustugami czysto higienicznymi, za$ gladka skéra
wymaga dbania oraz powtarzania zabiegéw. Jest wiec
powtarzalna i buduje lojalnos¢ - wyja$nia Kamil Mi-
ciatkiewicz.

Dzieki temu trendowi firma od kilku lat odnotowuje
wzrosty sprzedazy ustug trwalej depilacji. Menedzer
dodaje, ze w kwietniu tego roku padt kolejny sprzeda-
zowy rekord w jednym z salonéw franczyzowych - 234
tys. zt. - Srednia miesieczna sprzedaz w naszych gabi-
netach wzrosta o 36 proc. w stosunku do poprzednie-
go roku. Bardzo dobrych wynikéw spodziewamy sig¢
réwniez za ostatnie miesigce 2022 roku.

Dobre wyniki sprzedazowe gabinetéw przeklada-
ja si¢ na rosnace zainteresowanie franczyzg marki.
W tym roku firma uruchomila 11 nowych gabinetéw
licencyjnych, w przygotowaniu jest 10 kolejnych. Przy-
szty rok DepilConcept zamierza zamkna¢ z liczba 8o
salonéw kosmetycznych.

Obecnie DepilConcept jest operatorem 65 gabinetéw
licencyjnych i posiada 2 proc. udziat w caltym rynku
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beauty w Polsce. Grupa docelowa gabinetéw sa gléwnie
kobiety w wieku od 18 do 60 lat, jednak o ustugi firmy
coraz czesciej pytaja rowniez mezczyzni.

Gabinety DepilConcept powstajg zazwyczaj w mia-
stach powyzej 40 tys. mieszkancéw. Optymalny lokal
powinien mie¢ powyzej 70 m*. Wedtug zalozen firmy,
najlepiej sprawdzaja si¢ lokale przy ruchliwych ulicach
w poblizu centrum miasta. Bardzo dobrze radza sobie
réwniez gabinety w pasazach handlowych lub na du-
zych osiedlach.

Idealnym kandydatem na franczyzobiorce Depil-
Concept jest osoba, ktéra majac doswiadczenie w pra-
cy na etacie w korporacji lub innej firmie, §wiadomie
podejmuje decyzje o pracy dla siebie. Powinna tez by¢
zaangazowana i gotowa do pracy ponad wymiar prze-
widziany etatem. W DepilConcept odnajda sie réwniez
osoby, ktére prowadzity juz wlasny biznes, ale do suk-
cesu zabraklo im troche wiedzy i wsparcia. Wedlug
informacji firmy gabinety depilacji to typ dziatalno-
$ci, w ktorej dzigki relacjom i profesjonalnym ustugom
mozna zbudowac stabilny biznes i lojalno$¢ klientek.

Catkowita kwota inwestycji w nowy gabinet o po-
wierzchni okolo 70 m? powinna si¢ zamkna¢ w przedziale
150-200 tys. z netto (optata licencyjna, adaptacja lokalu
i kompleksowe wyposazenie salonu). Przy podstawowym
planie inwestycyjnym (Rental), prog wejscia rozliczany
zfranczyzodawcg wynosi 79,7 tys. zi netto. Zwrot z inwe-
stycji w gabinet DepilConcept wynosi obecnie 12 miesiecy,
ale niektdére nowe gabinety otwarte w tym roku osiggnely
zwrot w ciaggu pierwszych 4-6 miesiecy.



