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Zawsze W cenie

Ani koronawirus, ani zawirowania gospodarcze nie
powstrzymaty sieci dziatajgcych w sektorze uroda
i fitness przed rozwojem. Chec¢ inwestycji w salony
urody, fryzjerskie, masazu czy kluby fitness wsrod
przedsiebiorcéw rosnie.

DOMINIKA PRONARSKA
dpronarska@franchising.pl

Rosnie siec
franczyzowa
Do konca roku
DepilConcept
chce mieé
70 salondw,
na razie
jest ich 59.



SUPERTEMAT

Zawsze, gdy przychodzi kryzys, konsumenci
w pierwszej kolejnoséci rezygnuja z ustug. Kiedy
trzeba ogranicza¢ wydatki, okazuje sig, ze nie s one
elementem niezbednym do zycia. Jednak ta zasada nie
zawsze sie sprawdza. Uslugi dziatajace w sektorze uro-
dy i fitnessu cieszg si¢ coraz wiekszym zainteresowa-
niem, cho¢ czasy mamy trudne i niepewne. Ludziom
zalezy dzisiaj na dobrym zdrowiu i wygladzie. Dwa
lata spedzilismy w domu, dlatego tym bardziej chce-
my o siebie zadba¢. W efekcie, cho¢ pandemia wielu
konceptom dzialajacym w sektorze urody i fitnessu
niezle data w koé¢ przez lockdowny, to dzisiaj na nowo
rozkwitaja. Klienci nie zaluja pieniedzy na poprawe
swojej kondycji i urody. Szczegdlnie optymistycznie
w przyszlo$¢ patrzg studia treningu EMS. Takich kon-
ceptéw na rynku pojawia si¢ coraz wiecej. Ich wlasci-
ciele przekonuja jednak, ze rynek w Polsce wcigz jest
nienasycony.

- Przyktadowo w Niemczech jest kilka tysiecy obiek-
tow oferujacych trening EMS. W Polsce jest to zaledwie
kilkaset placowek. Biorac pod uwage rosnace zaintere-
sowanie klientéw tg innowacyjng metodg treningowa,
nanaszym rynku wcigz jest miejsce na rozwoj wlasnych

inwestycji w tej branzy - méwi Bartlomiej Stanek, wta-
$ciciel Studio Synergy EMS.

Swietnie radzg sobie takze inne koncepty. Na przy-
klad DepilConcept w tym roku notuje rekordy sprze-
dazy swoich ustug.

O dobrym klimacie dla biznesu w sektorze uroda
ifitness §wiadczy takze fakt, ze na rynku pojawiaja si¢
tez nowi franczyzodawcy. W minionym roku na roz-
woj we franczyzie zdecydowali si¢ wlasciciele Football
Arena, pneumatycznych hal sportowych.

W branzy urody i fitness sytuacja wyglada wiec do-
brze. Jak radzg sobie poszczegélni franczyzodawcy?

REKORDOWE WYNIKI

Kryzys na Ukrainie i wysoka inflacja nie zniecheci-
ty klientek sieci DepilConcept do korzystania z ustug
trwalej depilacji.

- Wrecz przeciwnie, nasze salony w ostatnim czasie
notuja rekordowe wyniki. W tym roku odnotowalismy
najwyzsza sprzedaz w calym dziesiecioleciu istnie-
nia naszej marki - méwi Kamil Miciatkiewicz, me-
nedzer do spraw rozwoju sieci DepilConcept Polska.
W ubieglym roku $rednia sprzedaz w gabinetach
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franczyzowych zwigkszyta si¢ 0 56 proc. w stosunku
do roku 2020.

- Tak dobre wyniki udato sie¢ wypracowaé miedzy
innymi dlatego, ze nawet w czasie pandemii nie rezy-
gnowali$my z kampanii reklamowych. Mniejsze ga-
binety, dzialajace w pojedynke, w takich momentach
mysla o tym, zeby zaoszczedzic i okroi¢ swoje dziatania
w tym zakresie. My realizujemy dzialania reklamowe
nawet w czasach, kiedy inni ograniczajg budzety. Caty
czas staramy si¢ dociera¢ do naszych klientéw — méwi
Kamil Miciatkiewicz.

Twierdzi, ze firma caly czas realizowata tez akcje
specjalne, zachecajace do otwierania nowych salonéw.
- Ponadto dajemy duze wsparcie naszym salonom. Co
miesiac analizujemy biznesy franczyzobiorcéw w sieci
i doradzamy jak skutecznie realizowa¢ nasze spraw-
dzone know-how. Jesli pojawia sie problem z wykona-
niem wyznaczonego planu miesi¢cznego, dajemy reko-
mendacje do osiagnigcia danego celu, ktére przynosza
szybkie efekty. Poza tym nasze menedzerki regularnie
wymieniaja sie do§wiadczeniami podczas spotkan on-
line, ktére odbywaja sie raz na dwa tygodnie. Jestesmy
w stalym kontakcie z wladcicielami, menedzerami oraz
pracownikami przez caly okres wspodtpracy franczy-
zowej — méwi Kamil Miciatkiewicz.

RENTOWNOSC OD

PIERWSZEGO MIESIACA

Biezacy rok zapowiada si¢ jeszcze lepiej niz poprzed-
ni. W kwietniu padl nowy rekord sprzedazy w jednym
z salonéw. Wypracowal on az 234 tys. z1. Az 23 salo-
ny zakonczyly miesigc z wynikiem powyzej 100 tys.
z!. Natomiast $rednia sprzedaz w calej sieci wyniosta
94 tys. zt i jest najlepsza od poczatku dziatania Depil-
Concept w Polsce. W poprzednim roku $rednie obro-
ty salonéw DepilConcpet byly na poziomie 60 tys. zt.
Bardzo dobry wynik osiagnat tez jeden nowo otwarty
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Kazdy czas
jest dobry

Nie ma dobrego
i zlego czasu

na otwieranie

KAMIL biznesu. Pomimo Ze
MICIALKIEWICZ, dzisiaj warunki

menedzer ds. gospodarcze wydajq

rozwoju sieci sig trudniejsze, to

DepilConcept salony DepilConcept

Polska bardzo dobrze sobie
radzq.

salon. Juz w drugim pelnym miesigcu funkcjonowania
wypracowal on obroty na poziomie powyzej 8o tys. zi.

- To najlepsze potwierdzenie tego, ze ten biznes jest
rentowny juz od pierwszego miesigca — méwi Kamil
Miciatkiewicz.

Kolejny salon, dzialajacy niecaty rok, jedenasty mie-
siac z rzedu notuje obroty powyzej 100 tys. zt. Zdaniem
menedzera DepilConcept, nie ma dobrego i ztego cza-
su na otwieranie biznesu. Pomimo ze dzisiaj warunki
gospodarcze wydaja sie trudniejsze, to salony Depil-
Concept bardzo dobrze sobie radzs.

- Najwazniejsze jest to, zeby nie wstrzymywac sie
z decyzja, poniewaz samo otwarcie gabinetu trwa kilka
miesiecy. Trzeba znalez¢ lokalizacje, wyremontowa¢
salon, a takze zatrudni¢ i przeszkoli¢ pracownikow.
Majac wsparcie franczyzodawcy, jest to zdecydowa-
nie fatwiejsze i bezpieczniejsze - méwi Kamil Micial-
kiewicz.

W sieci DepilConcept dziala juz 59 salonéw, a kolej-
ne dolacza lada chwila. Do konca roku firma chce ich
mie¢ w sumie 70. Aby nawigzaé wspolprace z siecia,
potrzebny jest wklad wlasny rzedu ok. 150 tys. zt. Mie-
$ci sie tutaj oplata licencyjna oraz remont i wyposaze-
nie lokalu. Standardowe oplaty miesi¢czne to 1,5 tys.
z1 oplaty marketingowej, 1,5 tys. zt franczyzowej oraz
500 zI za drugie urzadzenie w salonie. Obecnie sie¢
ma oferte specjalna dla nowych salonéw, ktéra potrwa
co najmniej do konca wakacji. W jej ramach w pierw-
szym roku dziatalnosci nowy salon obowigzuje 1 tys.
z1 optaty marketingowej i1tys. zt oplaty franczyzowej.

DepilConcept szuka partneréw w miejscowosciach
powyzej 40 tys. mieszkancéw i tam, gdzie nie ma jesz-
cze salondw tej sieci. Zostalo jeszcze takze kilka miejsc
w wiekszych miastach.



