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DepilConcept, najwieksza franczyzowa sie¢ wyspecjalizowana w trwatej
depilacji, odnotowata kolejne rekordy sprzedazy.

stugi ,,beauty” naleza do najdynamiczniej roz-

wijajacych si¢ segmentéw rynku. Kamil Micial-
kiewicz, menedzer ds. rozwoju sieci DepilConcept,
moéwi, ze gabinety prowadzone przez franczyzobior-
coOw sieci systematycznie notuja wzrosty sprzedazy.

- Od kilku lat obserwujemy rosnace zainteresowa-
nie klientek zabiegami trwalej depilacji. Ten trend
w oczywisty sposob przeklada sie na wzrosty sprze-
dazy calej sieci. W ubieglym roku s$rednia sprzedaz
w gabinetach franczyzowych urosta o 56 proc. w sto-
sunku do roku 2020.

Nowy rekord sieci padt w marcu 2022 roku i wy-
nosi 225 669 zt sprzedazy w gabinecie pracujacym
na dwéch urzadzeniach. W tym tez miesigcu cala
sie¢ osiagneta wynik o 59 proc. lepszy do analogicz-
nego okresu w 2021 roku. Ponadto 22 salony firmy
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odnotowaly sprzedaz powyzej 100 tys. zt, a 40 gabi-
netéw moze pochwali¢ si¢ wynikiem powyzej 70 tys.
zl sprzedazy. Gabinet z jednym urzadzeniem wyge-
nerowal sprzedaz na poziomie 133 tys. zt.
DepilConcept jest operatorem 58 gabinetdw licen-
cyjnych i posiada 2 proc. udzial w catym rynku depi-
lacji w Polsce. Grupa docelows gabinetow sg gtéwnie
kobiety w wieku od 18 do 60 lat, jednak o ustugi firmy
coraz cze$ciej pytaja réwniez mezczyzni. Gabinety
DepilConcept powstajg zazwyczaj w miastach powy-
zej 40 tys. mieszkancédw. Optymalny lokal na gabinet
DepilConcept powinien liczy¢ 60-70 m*. Wedlug za-
tozen firmy, najlepiej sprawdzaja si¢ lokale przy ru-
chliwych ulicach w poblizu centrum miasta. Bardzo
dobrze radzg sobie réwniez gabinety zlokalizowane
w pasazach handlowych lub na duzych osiedlach.
Idealnym kandydatem na franczyzobiorce Depil-
Concept jest osoba, ktdra majac doswiadczenie w pra-
cy na etacie w korporacji lub innej firmie, §wiadomie
podejmuje decyzje o pracy dla siebie. Powinna tez by¢
zaangazowana i gotowa do pracy ponad wymiar prze-
widziany etatem. W DepilConcept odnajda sie réw-
niez osoby, ktére prowadzily juz wlasny biznes, ale
do sukcesu zabraklo im troche wiedzy i wsparcia.
Kamil Micialkiewicz dodaje, ze gabinety depilacji
to typ dziatalno$ci, w ktdrej dzieki relacjom i profe-
sjonalnym ustugom mozna zbudowa¢ stabilny biznes
i lojalnos¢ klientek. — Z roku na rok to zadanie jest
coraz tatwiejsze, gdyz zabiegi depilacji staty sie ustu-
gami popularnymi, czysto higienicznymi, za$ gtadka
skéra wymaga dbania oraz powtarzania zabiegow.
Catkowita kwota inwestycji w nowy gabinet o po-
wierzchni 60-70 m? powinna si¢ zamkna¢ w okoto 150
tys. zt netto (optata licencyjna, remont i komplekso-
we wyposazenie salonu). Jednak przy podstawowym
planie inwestycyjnym (Rental), prég wejscia wynosi
79 700 z1 netto. (mk)

Sprecyzowane lokalizacje

Gabinety DepilConcept powstajg zazwyczaj
w miastach powyzej 40 tys. mieszkancow.
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